®

MeTop E STRUMENTI XC IL TUO MARKETING

Sequi un processo di vendita?

Riconsiderazione
Marketing \ vendita Yustf\r‘endita _— —\Lﬂ
4 : Esperienza
i Mquetlng Relazionale ‘ N del servizio
i / ) Abbandono d

" Fidelizzazione ;

SCOPERTA e N o D
dei BENEFICI e
del L :
CLiEN & dei SERVIZI
—'—\—\-/!_/
CHIUSURA .
della || TRATTATIVA |,
VENDITA
i ]

Conosci i seqreti della comunicazione?

Emittente Ricevente
5t
i.:s? e
5
% b 1. Prima trasmissione ... inizia
la comunicazione i ¢
‘ 2. Feed-Back come contributo |
% dell’altro alla comunicazione a
Al 2 Amh N 1 AW
E|11|ttenteIR|cevente Ricevente/Emittente
4. Nasce la relazione t
RlceventelEM|ttente Emittente/Ricevente
Y - 3. Trasmissione basata sul in i A
feed back *

_

N .
MSX Marketlng www.msxmarketing.com ITACA srl www.gymgest.it



@

MeTop E STRUMENTI XC IL TUO MARKETING

Organizzano il primo corso di

PROCESSI DI VENDITA E DI COMUNICAZIONE NEL FITNESS

Rivolto a manager/titolari, consulenti di vendita e receptionists.

16 ore di formazione con Roberto Tiby, suddivise in due giorni di aula su:

e Analisi ed evoluzione del mercato del Fitness/Benessere
per scoprire le insidie del mercato e i trend evolutivi

e Le quattro fasi e le 20 sotto-fasi del processo di vendita
per esplorare I'efficienza di una vendita strutturata

Le regole della comunicazione efficace per la vendita efficace (parte di formazione

effettuata con tecniche di Role Playing)
per comprendere in che momento, cosa e come si comunica quando si vende

Quando:
24 e 25 Gennaio 2009
Orari: Sabato 24 gennaio 10.00-18.00
Domenica 25 gennaio 9.30-17.30

Dove:
Lucca — Sala Congressi Hotel Napoleon - www.hotelnapoleonlucca.com

Info e prenotazioni:

Costo del corso 250 euro/persona, 25% di sconto per ogni altro partecipante dello stesso Club
Itaca srl

Tel 0583 999555
@: info@gymgest.it

MSX Marketing
Tel. 0141 946582
@: info@mskmarketing.com
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MODULO DI ADESIONE

al primo corso di

PROCESSI DI VENDITA E DI COMUNICAZIONE NEL FITNESS

®

Ragione sociale:

Tel/Cell e email:

via - citta:

Telefono:

Nomi partecipanti al
Corso:

Costi 250 euro/persona,
187,5 euro /persona per ogni altro partecipante dello stesso Club
+IVA al 20%; la quota comprende coffee-break e brunch.

Modalita di adesione acconto tramite bonifico anticipato del 50% del costo totale alla conferma
dell’adesione tramite il seguente modulo compilato e firmato

inviare al fax 0583 999601 questo modulo firmato con copia del bonifico
saldo (selezionare la modalita desiderata)
o bonifico bancario da effettuare entro 5 giorni la data del corso

O assegno bancario da consegnare al momento della registrazione al
corso il 24 gennaio 2009

Pagamenti effettuare il bonifico a: ltaca srl - IBAN: IT16 E069 1524 7000 0000 4182 880

intestare 'assegno a: Itaca srl — non trasferibile

Timbro e firma per conferma adesione e modalita di pagamento

Per informazioni ed eventuali prenotazioni alberghiere contattare:
Itaca srl  Tel 0583 999555 info@gymgest.it
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